
CLINIQUE DE LA RELATION

Approche et intervention systémiques

Risques psychosociaux / Traitement des alertes harcèlement
Diagnostic du changement / Médiations / Coachings / Formations©robioudupont

Formation commune
AVOCATS

MÉDIATEURS

SAVOIR CONSTRUIRE L'AMIABLE
AVEC LE MODELE DE NANTES

POUR QUI 

Cette formation s’adresse aux avocats d’une part et aux médiateurs (avocat 
ou non) d’autre part. 

LES PLUS 

 Un  regard  novateur,  une  technique  et  des  outils  concret  pour 
"construire un amiable".  

 Pour les avocats, savoir quand et comment proposer l’amiable sans 
trahir l’intérêt du client. Elle apprend également à construire de vraies 
stratégies de négociation. 

 Pour médiateurs, maîtriser un processus de médiation efficace, lisible 
par tous, rapide et à un coût forfaitaire.

La  formation  permet  également  aux  avocats  de  découvrir  comment 
travaillent les médiateurs et de connaître les arcanes du processus tout 
aussi bien qu’ils connaissent les arcanes de la procédure. Elle permet aux 
médiateurs de comprendre les difficultés auxquelles sont confrontées les 
avocats avec leurs clients.

Le formateur remet aux participants un nombre important d’outils et leur donne 
accès à la mise à jour de ses outils, au fur et à mesure qu’elle intervient.

Objectifs
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 Répondre aux exigences du Décret du 18 juillet 2025 portant réforme et 

recodification des modes amiables de résolution des différends

 Disposer d'une offre amiable claire au service du justiciable

 Découvrir et s'approprier les outils nécessaires pour orienter ses clients 

vers l'amiable

 Savoir construire, pas à pas, une négociation réussie   

Programme

 Pour les avocats : 3 ateliers d’une ½ journée, en commun avec les médiateurs 

 Pour les médiateurs :  4 ateliers d’une ½ journée (3 en commun avec les avocats 

non médiateur + 1 atelier focus sur l’entretien commun)

 Ateliers 1 et 2 (pour les avocats et médiateurs : 3 x 2 = 6h)
 Motiver le client à recourir à l'amiable lors du rendez-vous de l’avocat avec son 

client et au cours de l’entretien d’information à la médiation.
 Maitriser l’art de la négociation dans le cadre de la médiation

 Atelier 3 (pour les avocats et médiateurs : 3 h)
 La MESORE : renforcer ses compétences de négociateur et de médiateur

 Atelier 4 (pour les médiateurs : 3h complémentaires)
 Conduire l'entretien commun sur le Modèle de Nantes

Informations pratiques

Planning : 

En viso : 4 ateliers réparti sur 2 mois

Dates et horaires : de 17H à 20H les 9 février, 2, 9 et 30 mars 2026 

PAR QUI :JEd ROBIOU du PONT avec la coopération de Christian MEYER

Tarif : TTC (ou HT pour les auditeurs soumis à la TVA) : 450 € pour les 3 ateliers (avocat) et  

500 € pour les 4 ateliers (médiateur)
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